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第53期の課題に対する取り組み結果 

「 Growth Strategy Plan for Next 50 」（第53期）総括 

評価 

1. ナレッジ型ビジネスの深化と拡大 ◎ 

2. ファクトリー型請負ビジネスへの取り組みと推進 ○ 

3. デジタルビジネスへの取り組み ○ 

4. 技術者の育成 ◎ 
 

5. 採算管理体制の維持・強化 ◎ 

1 



Copyright(C) 2019SHOWA SYSTEM ENGINEERING Corporation, All Rights Reserved. 

“Knowledge Integrator” 

～ + transform ～ 
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既存ビジネス拡大 ページ３ 

 IT業界を取り巻く環境の変化 ページ４ 

目指す姿 ページ５ 

新中期経営計画について 

～ + transform ～ 

 

 

 

新中期経営計画について 

～ + transform ～ 
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■ 既存ビジネスの拡大 
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 従来からのソフトウェア開発事業を主軸に 
 事業を拡大 
 
 
 
 
 
 

      利益拡大路線を確固たるものへ 

 顧客の事業の中核となる様々な基幹業務システムは、新たな 
 テクノロジーをもって、一層の効率化を目指していく 
 今まで培ってきたナレッジに磨きをかけ、顧客のニーズに 
   応え続ける 
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■ IT業界を取り巻く環境の変化 

デジタルビジネス 

Cloud BigData／Analytics SocialData Mobility 

第３のプラットフォーム 

Product 
Business 

Model 
Service 

IoT AI AR／VR 

 

Security Robotics 

＋ 

3D Printing 

新たな価値を創出 

デジタル技術 

5G 
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デジタルテクノロジーを駆使し、新たな価値を創出 
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+ 
transform 

Traditional  

IT Business 

Digital 

Business 

 従来からのソフトウェア開発事業を主軸に事業を拡大 

■ 目指す姿 
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+ 

バイモーダルなデジタルビジネスカンパニーへ  

 デジタルビジネスへの参入を強力に推進 
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第５４期 対処すべき課題  

 １．ナレッジ型ビジネスの深化と拡大 

    ・・> 証券分野の売上維持・拡大 

        非証券分野マーケットの選択と集中 

 ２．デジタルビジネスへの取り組み 

    ・・> デジタルビジネス領域への参入拡大 

 ３．技術者の育成 

    ・・> 新卒採用強化、戦略的な人材育成 
         デジタルビジネス人材の育成 

 ４．ビジネスパートナー維持・拡大 

    ・・> 異業種のビジネスパートナーを含めたコラボレーション 

        ビジネスパートナーとの関係強化による技術者不足解消 

 ５．採算管理体制の維持・強化 

    ・・> プロジェクト監視・支援体制の強化 
 

＋transform 中期経営計画初年度 

6 
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１．ナレッジ型ビジネスの深化と拡大 

開発リソース 

ソリューションノウハウ・ナレッジ・ＩＣＴ技術 

証券分野 
 

維持 

・ 
拡大 

 

非証券分野 
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中期経営計画初年度 ＋transform 

保険/ 
サービス・・・ 
保険/ 

サービス・・・ 

動向注視 
選択／集中 

証券分野を維持/拡大しながら、非証券分野への拡大に向け動向注視 
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２．デジタルビジネスへの取り組み 

デジタルビジネス 
 

参入・拡大 
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中期経営計画初年度 ＋transform 

顧客動向 
調査 

先端技術 
調査/研究 

今まで培ってきたナレッジと新たな 
テクノロジーをもって、デジタル 

ビジネス領域への参入・拡大を図る 
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３．技術者の育成 
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中期経営計画初年度 ＋transform 

デジタル 
ビジネス 
創出 

従来型 
人材 

ＡＩに焦点を定め、長期視点で 

・デザイン思考 
・データサイエンス 
・機械学習 
・クラウドコンピューティング 
・DevOps   etc 

戦略的に人材を育成 
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４．（１）ビジネスパートナー維持・拡大 
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中期経営計画初年度 ＋transform 

 
ビジネス 
パートナー 

 

当 社 

コラボレーション 
 ・アイデア 
 ・素材 
 ・サービス etc 

デジタル 
 ビジネス 

実現 

デジタルビジネス実現に向け、異業種を含めた 

新たなビジネスパートナーとの協業関係を構築 
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４．（２）ビジネスパートナー維持・拡大 

ファクトリ型 
請負ビジネス 

・・・ 
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中期経営計画初年度 ＋transform 

ビジネス 
パートナー 

顧客からの 
引合い 

プロジェクト 
開始・終了 

・流動的な人材 
 配置を実現 
・売上向上 

最近の技術者不足を踏まえ、ビジネスパートナーとの連携をより強固な 
ものに発展させる事に加え、当社のファクトリ型請負ビジネスを活用し、 
技術者の囲い込みと流動性を確保 
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５．採算管理体制の維持・強化 
 

 有識者による専任グループがプロジェクトを支援 

 プロジェクト状況の監視 

 プロジェクトマネージャーへの助言とサポート 
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中期経営計画初年度 ＋transform 
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